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Casi di successo. Fabbrica carrelli d’aereo

La Magnaghi

punta a crescere
con 'innovazione

Enrico Biasi
NAPOLI

sy «La nostra azienda per
mantenere altoillivello di corn-
petitivita, investe molto in tec-
nologie, innovazione e sulle ri-
sorse umane». E Pamministra-
tore delegato Paolo Graziano a
parlarci di Magnaghi Aeronau-
tica, una delle piu significative
realtaproduttive del polo aero-
spaziale campano. Nata nel
1036, oggi conta 500 dipenden-
ti; il segreto della Magnaghi sta
proprio nella capacita di stare
al passo conitempi e nella pro-
fessionalita dei suoi tecnici.

«La partecipazione a impor-
tanti programmi dfsviluppo co-
me quelli relativi all’Atr, al
C-27] o ad alcunielicotteri Agu-
sta - spiega Graziano - ha gra-
dualmente incrementato la no-
stra capacita di integrazione
sul sistema carrello e sui suoi
componenti. Questa capacita
aggiunta agli investimenti che
effettuiamo in attivita di ricer-
ca e sviluppo, ci consente di
mantenere elevatissimo il no-
stro know-how. 1l valore ag-
giurito tuttavia, ¢ rappresenta-
to dallo sviluppo delle risorse
umane, elemento chiave in un
settore ancora fortemente ca-
ratterizzato dal contributo del-
la professionalita. L'inserimen-
to di persone preparate - ag-
giunge Graziano - la formazio-
ne e lavicinanza conun’impor-
tante Universitacome la Federi-
co II, permettono un elevato li-
vello di preparazione dei nostri
dipendenti».

Il fatturato delle aziende ae-
ronautiche del gruppo ha toc-
cato i 70 milioni di euro. «I no-

stri clienti - specifica Grazia-
no - sono le maggiori aziende
costruttrici di aeromobili sia
nazionali che internazionali,
considerato che 1'85% del no-
stro fatturato & prodotto
all’estero». Poco piu di un an-
no fala Magnaghi & riuscita ad
ottenere la commessa pili pre-
“stighggiovvero la preduzione
di carrelli per il C-27], l'aereo
“dated8pored tattico di cui Ale-
niasié aggiudicatala fornitura
alle forze armate americane.
" Oggi obiettivo dell’azienda -
affiancatadallostudio diconsu-
lenza Continisio Sanfelice di
Napoli - non é solo confermare
lasua presenza sul mercato, ma
anche crescere nei settori del
mercato internazionale in cui
le esperienze fatte possono rap-
presentare un consistente valo-
re aggiunto. Lasfida & importan-
te, soprattutto in considerazio-
ne dell’attuale crisi e del livello
di investimento necessario per
la partecipazione allo sviluppo
di un programma aeronautico.
Sarapercio importante una cor-
rettapianificazione delle attivi-
ta, cosi come un’ottimizzazio-
ne del prodotto e dei processi
relativi, gia dalla progettazione
eprototipazione»

Sull’attuale crisi e sugli effet-
ti che sta producendo sull’eco-
nomia, Graziano si mostra pru-
dente. «La crisi internazionale
-conclude - influenzerairisul-
tati a medio termine. Noi siamo
perd ottimisti. La nostra azien-
dahaunback-loginerziale di or-
dini altamente significativo. La
crisi si sta facendo sentire es-
senzialmente in relazione alla
capacita finanziaria e agli effet-
ti del cambio con il dollaro, te-

nuto anche conto che la mag-
gior parte dei nostri contratti ¢
invaluta Usa».

04-MAR-2009

500

Idipendenti

Lasocieta che ha sede a Napoli
ha un organico composto
prevalentemente datecnicie
ingegneri

70

Milioni
Il fatturatodel gruppo
Magnaghi realizzato net 2008

85%

Fatturato
Gran parte del girod’affari &
realizzato all’estero
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Nascita .
Annodi costituzione
dell’azienda aeronautica




