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INDUSTRIA AERONAUTICA

Lufthansa: Piano Scala
Fari puntati su Atitech

In Campania si spera in
un investimento di Luf-
thansa Technik in Atitech
nel pieno della tempesta
della crisi Alitalia. L’a-
zienda tedesca & leader
nei servizi di riparazione
€ manutenzione di aerei
civili e con il cosiddetto
piano Scala sta concen-
trando importanti inve-
stimenti in Italia. E’
quanto si legge su

‘'wWww.aerospaziocampani

a.it, sito web gestito da
studenti del Dipartimen-
to di Ingegneria Aero-
spaziale dell'Universita
di Napoli Federico II €
da lavoratori delle im-
prese e delle piccole e
medie imprese del set-
tore aeronautico campa-
no, coordinato da Anto-
nio Ferrara, che da oltre
un ventennio lavora nel
marketing aeronautico e
negli scorsi anni per i
Democratici di Sinistra
come responsabile re-
gionale e nazionale delle
problematiche politiche

e industriali del settore.

L'impresatedescahail
cliente maggiore in Italia
proprio in Air One ed &
sicuramente interessata
alla manutenzione del-
I'intera flotta dell’aero-
linea che nascera da Ali-
talia, considerando che
con irecenti contratti di
light maintenance con
Likingston, Blue Panora-
ma e Air Italy I'azienda
tedesca ha raggiunto il
controllo del 70 percen-
to dell’intero mercato
italiano delle manuten-
zioni e ha str3utturato la
presenza nel nostro Pae-
se con I'apertura di Luf-
thansa Technik Compo-
nent Service Milan su
Malpensa.

Lufthansa Technik nel
corso di Mro Europe, che
si & svolto a Madrid la
settimana scorsa, ¢ stata
premiata come Best Eu-
ropean Airline Mro of the
Year e, come ha dichia-
rato Wolfgang Weynell,
vice president marketing

and sales di Lufthansa
Technik, 1a societa inten-
de continuare a investire
in Italia.

La societ tedesca en-
tro la fine dell’anno
inaugurera un nuovo
hangar a Malta e nellun-
go periodo prevede di
creare sull’isola oppor-
tunita di lavoro per 700
persone. L'interesse di
Lufthansa Technik a una
partecipazione in Atitech
potrebbe innestarsi in
questo piano di sviluppo
dell'impresa tedesca nel
bacino del Mediterraneo,
considerando che I'a-
zienda punta ad allarga-
re consistentemente il
proprio mercato presen-
tando ai clienti di cui ge-
stisce la manutenzione

delle flotte, nuovi servi- .

zi e pacchetti innovativi
di assistenza che richie-
dono nuove strutture lo-
gistiche e competenze
distribuite nelle diffuse
aree acroportuali di eser-
cizio.
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Servizi digitali hi-tech
nella Valle Caudina




